Jak pisać wnioski do programów pomocowych?

Joanna Zubel – nauczyciel języka angielskiego w ZSO Nr 1

         Wraz z wejściem Polski do Unii Europejskiej pojawiły się możliwości szukania i uzyskiwania funduszy na realizację różnego rodzaju działań wychowawczych i edukacyjnych. Istnieje szereg programów pomocowych , które mogą być źródłem dotacji, ale aby z nich korzystać należy poznać kilka zasad.

Gdzie szukać informacji na temat programów pomocowych?

Nieocenionym źródłem informacji na ten temat jest internet. Warto zapamiętać ten adres:

www. ngo.pl

Jest to system informacyjny dla organizacji pozarządowych zawierający serwisy tematyczne, bazy danych, serwis wiadomości. Znajdziemy tam informacje o konkursach grantowych.

Czytanie warunków konkursu

Przyznawanie dotacji odbywa się często na zasadzie konkursu. Pieniądze dostają ci , którzy opracowali najlepsze programy, czyli takie, które w oczach sponsora są warte dofinansowania. Zanim przystąpimy do składania wniosku należy uważnie przeczytać warunki konkursu i sprawdzić czy spełniamy kryteria ( np. wiek uczestników projektu, ilość mieszkańców w naszej miejscowości itp. ), mieścimy się w priorytetach , jaki jest nasz wkład własny, jakie obowiązują formularze i instrukcje, jakie są daty zakończenia przyjmowania wniosków itd. 

Należy również poznać restrykcje nakładane przez grantodawcę – terminy, dozwolone wydatki. 

O czym należy pamiętać pisząc projekt ?

Zanim złożymy wniosek o dotację musimy opracować projekt , czyli opisać szczegółowo nasz pomysł na działanie. Musimy udowodnić , że metody , które chcemy zastosować są dokładnie przemyślane , odpowiednio dobrane i potrzebne osobom , z którymi chcemy pracować.

Pisząc projekt pamiętaj, że:

· Dobry projekt musi być zrozumiały dla każdego laika.

· Nie używaj żargonu, skrótów słownych i myślowych.

· Pisz go radośnie i z entuzjazmem.

· Nie biadol , nie strasz , nie pisz o trudnościach, nie rób błędów.

· Jasno opisz problem i znaczenie jego rozwiązania dla społeczności z którą pracujesz.

· Przedstaw rezultaty i pokaż korzyści dla sponsora.

· Powołuj się na dane rzetelne i sprawdzone.

· Odpowiedz na pytanie : dlaczego właśnie tobie sponsor powinien dać dotację?

Cechy dobrego wniosku

Dobry wniosek to taki , który charakteryzuje:

· innowacyjność

· trwałość rezultatów ( z naszych działań coś później wyniknie )

· powtarzalność

· wewnętrzna spójność ( np. działanie spójne z budżetem )

· partnerstwo ( z rodzicami, z samorządem , z innymi organizacjami )

· realność

Każdy grantodawca ma swoje wymagania co do rodzaju informacji we wniosku oraz formy graficznej .

Wniosek zawiera najczęściej trzy elementy :

1. opis organizacji , czyli przedstawienie się grantodawcy ( nazwa wnioskodawcy, adres, forma prawna, projekty dotychczas realizowane, źródła finansowania)

2. opis projektu ( najczęściej w formie odpowiedzi na pytania grantodawcy)

zawiera :

· tytuł projektu

· dane koordynatora projektu, czyli osoby czuwającej nad całością działań

· odpowiedź na pytanie: jaki problem ten projekt rozwiąże bądź jaką potrzebę zaspokoi ?

· cel projektu ,czyli co chcemy osiągnąć? ( zmniejszyć, zwiększyć, wyeliminować )

· określenie grupy docelowej , czyli dla kogo projekt jest przeznaczony 

· planowane efekty projektu , czyli  rezultaty długoterminowe

· termin rozpoczęcia i zakończenia projektu

· szczegółowy plan działań z informacjami o metodach pracy ( realizacji celu )

· informacja w jaki sposób prowadzona będzie ocena efektów projektu (np. ankiety, porównanie wyników osiąganych przez uczestników projektu na początku i na końcu programu, badania statystyczne, listy uczestników itp. ) 

· realizatorzy projektu i ich kwalifikacje

· szczegółowy budżet projektu ( należy bazować na lokalnych stawkach pracy i usług, nie należy zaniżać ani zawyżać stawek, nie powinno się ich zaokrąglać, sponsor oczekuje na wkład własny)

3. załączniki ( najczęściej grantodawca określa jakie dokumenty powinny zostać załączone)

Mity o sponsorach i grantach

Mit 1 .  Fundatorzy czekają , żeby przyznać mi grant.

Rzeczywistość : Chętnych jest wielu. Konkurencja może być szybsza i lepsza.Musisz być aktywny i wiarygodny.

Mit 2.   Im więcej chcę ,tym więcej dostanę.

Rzeczywistość : Im większy budżet ,tym trudniej uzyskać dofinansowanie. Sponsor chce dobrze wydać pieniądze i nie chce ryzykować. Duży program warto podzielić na mniejsze projekty. Istnieje wówczas szansa , że dostaniemy chociaż część pieniędzy.

Mit 3.   Jeśli raz otrzymam grant , w przyszłości mogę spodziewać się coraz więcej.

Rzeczywistość : Fundatorzy nie udzielają dożywotnich gwarancji. Zmieniają swoje priorytety i zainteresowania. Nie zdawaj się na jednego fundatora dożywotnio.

Mit 4.  Gdy dostanę pieniądze , są one moje !

Rzeczywistość : Projekt jest umową . Musisz wydawać pieniądze zgodnie z ustaleniami, terminowo przesyłać sprawozdania i informować na bieżąco o wszystkich ważnych zmianach realizowanego programu.

Mit 5.  Odrzucenie wniosku oznacza klęskę.

Rzeczywistość : Średnio tylko 10- 30 % wniosków otrzymuje dofinansowanie . Traktuj to jako lekcję. Dowiedz się , dlaczego oferta została odrzucona ( często są to braki w dokumentacji, przekroczenie terminu składania wniosku, rozbieżność między celem projektu a celem konkursu).

Nie rezygnuj! Próbuj jeszcze raz!

POWODZENIA!
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